ARGUMENTATIONTRAINING: UBERZEUGEND ARGUMENTIEREN

Taglich stehen wir vor der Notwendigkeit, fir unsere Standpunkte
gute Argumente zu finden und sie sicher anzubringen. Mal geht es
um Kleinigkeiten, mal um schwierige Verhandlungen. Immer aber ist
es ein gutes Gefthl, einen Gespréchspartner — ohne Tricks — nur
durch gute Argumentation Gberzeugt zu haben.

Themenschwerpunkte:

Vorbereitung einer Argumentation
Den roten Faden im Gesprach konsequent verfolgen
Kontakt zum Gespréachspartner autbauen und halten

Argumente analysieren und entkréften

Einsatz von Argumentationstechniken: Erfolgreich verhandeln und

Uberzeugen

Dauer: zwei Tage
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