INTERKULTURELLE VERHANDLUNGSFUHRUNG

Interkulturelles Management gewinnt eine immer gréfiere Bedeutung
for die wirtschaftliche Stabilitét von Unternehmen. Markte wachsen
zusammen, Unternehmen fusionieren, andere Geschdaftsbeziehungen
werden notwendig. Schulen Sie lhre interkulturelle Verhandlungs-
kompetenz, um den neuen und ungewdhnlichen Anforderungen
selbstbewusst begegnen zu kénnen.

Themenschwerpunkte:

' Verhandlungen mit ausldndischen Geschéftspartnern effizient ges-
talten

I Verhandlungsprozesse zielgerichtet und abschlusssicher steuern
I Kulturbedingte Erwartungen an Verhandlungsprozessen erkennen
I Erlernen von interkulturellen Verhandlungsstrategien

Dauer: zwei Tage
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TEL +49(0)2324-6865350
FAX +49(0)2324-6865353

tIm@loesungsmanagement.de
www.loesungsmanagement.de



